Jak wywierajq na Ciebie
wptyw, aby kupowac

wiecej?

Im czego$ mniej, tym bardziej chcesz
Reguta niedostgpnosci

© limitowane edycje: ,Kolekcja dostgpna
tylko przez tydzien!”

© ograniczone oferty: ,Jedynie 50 sztuk
z moim kodem”, ,Tylko 3 zostaty
w tej cenie”

© ekskluzywnos¢: ,Wytgcznie
dla odbiorcow newslettera”

Okazje zakupowe wydajqg Ci sie cenniejsze,
gdy sg mniej dostepne. Putapka nie tylko
dla kolekcjoneréw i fanow.

: Czy naprawde te rzeczy lub ustugi
sq warte swojej ceny?

Twoje zaangazowanie jest kluczem
Reguta konsekwencji

© nagrody za lojalnos¢: specjalne rabaty,
produkty, kluby statych klientow

© ,cena od” — kuszqgca cena na start,
zeby Cie weciggngt

© zachety do interakciji: ,Zostaw @@,
,Daj zna¢, co myslisz!”

Wystarczy tylko troche Twojego
zaangazowania i tatwiej namoéwic
Cie na wiecej. Putapka nie tylko
dla wiernych klientow.

! czy realnie optaca Ci sig brngé
w to dalej? Jeszcze warto?

Wszyscy majg — chceii ja!

Spoteczny dowodd stusznoSci

© sita popularnosci: ,Bestseller”,
.TOP 10 dzisiqj", ,Najchetniej wybierane”

© duze liczby: ,Tysiqce polubien”,
.Setki zadowolonych klientow”

© trendy i wyzwania: ,W kohcu
sprawdzam stynnq czekolade”

Jesli wiele osob co$ kupuje, to cos

w tym musi byc€... Firmy chetnie dzielg
sie z Tobq liczbami, bo to sposdb

na podbijanie sprzedazy.

! Popularne = dobre? Kupujesz gtownie
pod presjg chwilowej mody?

Pamietaj!
Ty tez masz
wptyw!

Na podstawie ,Wywierania wptywu
na ludzi” Roberta B. Cialdiniego.

Warto zna€ sztuczki
marketingowcow, sprzedawcow
i umiec€ rozpoznawac reguty,
ktérymi zonglujg

Ty tez masz wptyw!

Czujesz, ze wypada sige odwdzigczyé
Reguta wzajemnosci

© darmowe: prébki, okazjonalne
vouchery, czasowe dostepy
do e-tresci

© zaproszenia na: wydarzenia,
specjalne pokazy, testy produktéw

© porady, inspiracje, rozrywka, konkursy
Za niewielki dar duzo chetniej co$ kupisz
lub ocenisz pozytywnie i polecisz innym.

! Magia prezentéw - sita dziatania
tej reguty jest ogromna!

Skoro ONI polecajqg, to musi byé dobre

Autorytety i eksperci

© tytuty, specjalizacje: ,Polecam jako
kosmetolog od 10 lat”

© influencerzy, znane osoby: ,Osiggngtem
sukces, Ty tez mozesz! Zainwestu;j!”

© sita dziatania symboli: luksusowych
rzeczy, fartuchéw medycznych

Ufasz ludziom, ktérych podziwiasz
— w réznych dziedzinach.

! Czy te osoby reklamujg to, na czym
sie znajq? Czy wptyw na Ciebie majqg
sam ubidér lub inne symbole?

Uwazaj, to jest tatwe do podrobienia!

Lubisz, wiec czujesz wiez
Sympatia i podobienstwo
© autentycznosSc¢: pokazywanie

.realnego zycia”, osobiste historie

© sita podobienstwa: ,Jestem mama,
tak jak wy!”, ,Zmagam sie z tym samym”

© rekloma: sita pozytywnych skojarzef

Lubisz ludzi podobnych do siebie.
Im bardziej lubisz — tym bardziej ufasz
i fatwiej mowisz ,tak”.

! Czy kupujesz tylko z powodu
sympatii, czy z realnej potrzeby?

Na to, COi JAK:
© kupujesz

© klikasz

© podajesz dalej

Swiadomosé daje moc!




